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“0 apagao chamou a atencao para os desafios da
intermiténcia das renovaveis”

Diretor de gestao de produto da Efacec e coordenador da Agenda Alianca para a Transicao Energética (ATE), Rui
Lameiras faz um balanco do processo de mudanca do sistema energético em Portugal.

Perspetiva tamb&m o futuro, tendo em conta o trabalho dos cerca de 80 parceiros do consdrcic ATE e

do investimento de 274 milhoes de euros, 157 milhdes sao provenientes do Plano de Recupsracao &
Resiliencia (PRR), gue esta em curso.

O gue ¢ a Alianea para a Transicao Encrgclica (ATE)?

A ATE & um conjunto de parceiros bastante alangado, cerca de 80 - 2 gque eventualments vao asmentar
SEOr3 COIM & reprogramacan -, gue estac a operar uma mudanca estrutural no setor energético em
Portugal, alavancando sinergias de grandes empresas. PME, academia, centros de investigacao, etc. E
que estao a trabalhar num conjunto de projetos no ambito da descarbonizacan, da digitalizacao e da
democratizacan. Democratizacan, porgue quando se fala em transicac energética, fala-se muito de
rede elétrica, centros de comando. aparelhagem que & utilizada, equipamentos, mas o5 consumidores
finais também sao muito importantes. 0 facto de lhes darmos capacidade de decisao, de trabalharem
na sua casa, terem ferramentas para gerir o seu consumo de ensrgia, de perceberem o que estao a
CONsuMmir, & como podem otimizar essa utilizacio, & um dos vetores da agenda. E muito importante,
porgue conseguimos cobrir toda a cadeda, desde a parte da producac até ao ufilizador final.



Em que ponto se encontra o processo da lransicio energélica no pais?

E inequivoco que Portugal tem trabalhado muito bem a parte das energias renovaveis, do aumento da
utilizacao e do indice energético ter cada vez mais uma componente renovavel. No entanto, isso traz
desafios acrescidos nas redes, nos equipamentos que sao utilizados, na forma como gerimos.
Obviamente, nao podemos escamotear o que aconteceu ha umas semanas relativamente ao apagao,
que chamou a atencao para um conjunto de desafios que a intermiténcia das renovaveis traz e que faz
com que a gestao da sua utilizacao nas redes energéticas tenha de ser bastante mais evoluida e
bastante mais preemptiva, para que continue a funcionar de uma forma completamente transparente
para os utilizadores finais, sejam eles industriais ou um utilizador na sua casa.

0 que esla a ser feito pela ATE?

Estamos a falar de cerca de 60 projetos, de 45 produtos ou servigos, que depois vao aumentar, como
disse, com a reprogramacao. Os proprios parceiros aceitaram o desafio de aumentar a ambicao da
agenda. A digitalizacao esta a ser trabalhada a nivel da aparelhagem da sensorizacao e ao nivel dos
centros de comando. Como disse, vamos gerir de forma mais preemptiva e mais inteligente as redes e
todo este desafio que € a distribuicao e a injecao de renovaveis. Na parte da mobilidade, estamos a
trabalhar ao nivel do proprio equipamento, carregadores elétricos, etc., e novos modelos de utilizacao,
por exemplo, em edificios residenciais, como otimizar nao mudando a rede instalada. E depois como é
gue podemos otimizar, mais o proprio transporte, as redes multimodais, metro com autocarros,

tornando isso “seamless” para o utilizador.

O investimento total da ATE é de 274 milhoes. Que metas querem atingir?

A agenda em si tem objetivos bastante ambiciosos de multiplicar e alavancar todo este investimento, e
ha um conjunto de objetivos ja para 2027 em termos de volume de negodcios. Mas, acima de tudo,
queremos gue a agenda nao se esgote em junho de 2026. O nosso objetivo & que, alavancando todas as
sinergias que estao a ser trabalhadas no consorcio, se trabalhe para |1a disso através da associacao ATE

e da criacao de um cluster de competitividade no setor da energia. Isso sim, penso que vai alavancar e
ajudar também PME’s e startups a acelerarem as suas solucoes e trabalharem-nas de uma forma

bastante mais eficiente. Penso que esse & o grande papel que a associacao podera ter, no sentido de
trabalhar, criar e alargar o ecossisterna. Um dos objetivos da agenda, & criar massa critica no mercado
internacional. Isso vai levar a que as novas solucoes sejam divulgadas, alias, esse trabalho ja comecou a
ser feito este ano com participacao em feiras, falando com outro tipo de parceiros externos ao
consorcio. 0 nosso objetivo & claramente exportador. Levar as nossas solucoes para o exterior.



